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Estimats amics:

Tenim el plaer  de dirigir-nos a  vostès  i convidar-los  a llegir aquest full  informatiu ''INFOSEMSA'' en
el que  bimensualment intentarem  informar-los de tot el  que els envolta a vostès i al sector
elèctric...instal.lació, gas, aigua,calefacció, climatització... aquest full pretén informar  amb novetats de
productes , ofertes, articles   d' opinió etc...

Aquesta  idea  ha sorgit  gràcies al nou  departament  que  s'ha  creat  a  SEMSA, el Departament  de
màrqueting  .A l'actualitat  és  indispensable  per qualsevol empresa que desitgi sobreviure a un mon
tan competitiu com el  nostre . Aleshores, com el màrqueting modern ens afecta a tots (consumidors i
empresaris) hem  cregut  necessari  tenir-ho  en  compte  i  dirigir  un  departament  enfocat
exclusivament  a ell... No deixa d!ésser la forma de satisfer millor les necessitats  d!un grup  social a
través  d'un intercanvi  amb benefici mutu per a la supervivència de tots...

Gràcies per confiar en nosaltres .

Regina Domingo.
Dept. Màrqueting.

Presentació de SAInfoSEM

El passat 1 de desembre tot l'equip de SEMSA, treballadors de Mataró, Il.luminació, Pineda, EMQ
i Badalona ens varem reunir al restaurant Can Bruguera per sopar y celebrar varies novetats;
l'incorporació de noves cares al nostre equip com:  Miguel Angel (comercial interior),
LLuis(magatzem), Jordi (transportista), Alba (il.luminació), Agustí (comercial interior),  Juan
Matinez (comercial interior), Judit (compra-venta Pineda) .

També  es  va  acomiadar  a Joan Rodenas  que després  de gairebé  9 anys  treballant  amb
l'equip  de  semsa  es retira.  Als seus 64 anys comença  una  nova ruta a  la seva  vida , tot l' equip
li va entregar un obsequi   i una placa en  mostra de agraïment   per  recordar-li  que semsa mai
l'oblidarà. Varen ser moments emotius per les dues bandes ja que per  semsa  es  una satisfacció
haver treballat amb una persona com Joan Rodenas, un gran amic i un gran company però
també ens entristeix el fet d!aquest comiat .

Comiat de Juan Rodenas

Noves incorporacions

Miguel Angel Alen
Comercial Interior.

Agustin Iglesias
Comercial Interior.

Carlos Lopez
Dept.Tècnic

Juan Martinez
Comercial Interior

Alba Fuentes
Dependenta Il.luminació

Judit Cañameres
Compra-venta Pineda

Carlos Martinez
Comercial Exterior

David Verges
Magatzem

Lluis Lozano
Mostrador

Jordi Arges
Logistíca

a SEMSA...

Els accessoris del sistema Uponor Q&E de fontaneria i els diàmetres de aplicació són els
següents :
El sistema UPONOR Quick & Easy de Uponor està basat en la capacitat de les canonades
UPONOR Wirsbo-PEX de recuperar la seva forma original inclús després de ser
sotmeses a una gran expansió. Es una tècnica patentada per UPONOR i dissenyada
exclusivament per les canonades UPONOR wirsbo-PEX.
Elements del sistema:
Els components del sistema estan dissenyats molt escrupulosament per proporcionar
unes unions segures. Qualsevol canvi en les dimensions i característiques d!aquests
elements poden alterar completament el resultat dels acoblaments.Per això és necessari
fer servir només eines originals:
Canonada UPONOR wirsbo-PEX.
-Capsal
-Expenedor.
-Anell
-Accesoris UPONOR Quick & Easy.

Accesoris Uponor

Diametre             fins  63 mm         de  65 a 110 mm
ACCESORIS UPONOR                 Quick & Easy                         Grans dimen. bronze



Saps que SEMSA...

Accesoris UponorAccesoris UponorAccesoris UponorSEMSA i Distrinet
DistriNET  és un sistema on-line que permet a tots els  clients que disposin d' internet a l'oficina o a casa,  la consulta  i el  registre de

dades  a través d' una connexió a temps real amb  la base de dates de SEMSA,  a través de la pagina Web Corporativa. Amb el  DistriNET
qualsevol  Client que  tingui accés( cedit per SEMSA ), des de qualsevol  lloc i a qualsevol hora pot informar-se i/o registrar qualsevol
informació o dada  sobre la situació de seves  relacions   comercials  amb  SEMSA. DistriNET ofereix  a  les  empreses  totes les  avantatges
de la  utilització  de   Internet  en el  establiment   de les transaccions  comercials  i de servei  amb  els clientes (consulta de stocks,  petició
de  Ofertes, registre de Comandes, consulta situació de entregues i pagaments  pendents, alta de avisos, consulta de parts de servei,...).

DistriNET ofereix   als clients  que  es connecten,  una sèrie  de serveis que tenen com objectiu la  dinamització  de  la  relació  entre el
client i SEMSA. Aquesta informació té un caràcter comercial, i permet al client conèixer  a temps real la situació exacta amb la  empresa
sense  necessitat  de  realitzar trucades ,  sol.licitar duplicats de documents,"

*Les empreses interesades han de consultar condicions de Servei.

Instal.lacions Encastades

El  sistema   Uponor   per   instal.lacions   encastades  de
fontaneria  és  el  més rentable del mercat  ja  que   apart
de  facilitar  una  instal.lació  ràpida, és 100% segura i de
llarga durada. Fruit  de minuciosos  estudis,  aquest
sistema esta basat en la unió de dos productes:

- La canonada UPONOR
wirsbo-PEX, fabricada
exclusivament per
UPONOR.

- Accessoris UPONOR
Quick & Easy i/o
UPONOR Quick & Easy
Plàstics (PPSU).

A més,hem  completat  la  nostra  gama  amb  els   nous
accessoris plàstics UPONOR Quick & Easy (PPSU), que
faran  les  instal.lacions  de  fontaneria  i  calefacció  més
rentables,  proporcionant  una  instal.lació #Tot Plàstic.$
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Instal·lacions en Terra Radiant
Actualment, les instal·lacions de calefacció per terra radiant van guanyant terreny a les tradicionals
instalacions de radiadors. Això és degut a les seves multiples ventatges, que representen una opció
més atractiva a l!hora de desmarcar-se de la multitud d!ofertes existens en el mercat.
Tot i això, encara molt instal·ladors són reacis a la seva utilització ja que inicialment aquests tipus de
instal·lacions van donar molt mals de caps, degut a la utilització de materials que no habien estat
diseñats amb aquesta finalitat. Actualment, la tecnologia ens ha permes aconseguir materials idonis
per explotar al màxim les aventatges d!aquests sistemes, con per exemple el tub de Polietilè d!alta
densitat, reticulat per la radiació d!electrons.

Les ventatges més conegudes d!aquest sistema són:

- SENSACIÓ DE CONFORT A MÉS BAIXA TEMPERATURA

La figura ens mostra el comportament de la temperatura
en funció  de l!alçada per al sistema de calefacció per terra
radiant i per radiadors.

- ESTALVI ENERGÈTIC

Al distribuirse homogeneament, aconseguim la sensació de
confort sobre els 18ºC, 3ºC meny que en els sistemes
convencionals. Això representa un 15%  d!estavi energètic.

CALEFACCIÓ
IDEAL

TERRA
RADIANT

CALEFACCIÓ
PER RADIADORS

SEMSA, y ORKLI t!ofereixen un
per a instalacions de terra radiant per que no
et suposi cap problema realitzar aquest tipus
d!instal·lació, encara que sigui el primer cop.

servei integral

Contacte  amb  nosaltre  per  rebre
assessorament tècnic, aclarir dubtes
i rebre tota la informació necessaria

ATENCIÓ PERSONALITZADA

RESPOSTA EN 48 HORES

Estudiem de forma personalitzada
el seu projecte.

PROJECTES A MIDA
Adaptem els components i
l!enviament de material a les seves
necessitats.

!0 STOCK"

Li transportem el material directement
a l!obra, estalviant-li problemes.

SAT A PEU D#OBRA

Li oferim un servei d!assistència
durant la instal·lació i el millor servei
post venta.

FÀCIL INSTAL·LACIÓ
Tots els esforços de ORKLI es centren
en oferir-li les màximes facil·litats a
l!hora de la instal·lació.

CLIENT SATISFET !!
Li assegurem l!exit del projecte gràcies
a la sencillesa i rigurositat del sistema
de terra radiant d!orkli.

Nova incorporació al departament tècnic
Fa un any i mig que SEMSA va decidir tirar endavant un nou dept. Tècnic,
per oferir un servei  de més qualitat, on pots assessorar-te sobre qualsevol
tipus  de  material, document  tècnico-administratiu,  o projecte relacionat
amb el mon de l!instal·lador.

Fins  ara,  aquest  departament,  era  portat  per  un  sol  enginyer que
s!encarregava de realitzar totes les funcions que oferia el departament,
però  degut al  augment de feina  progressiu durant aquest any i  mig,
SEMSA  ha decidit de incorporar a  un altre enginyer, per poder seguir
oferint un servei amb la màxima qualitat.

Aquest nou enginyer que s!ha incorporat al departament tècnic és en
Carles Lopez, y té una larga experiècia en el món de la
instal·lació, ja que fa més de 10 anys que treballar en el
sector elèctric, assessorant a clients,  i comercials sobre
les característiques i aplicacions de miles de referències.

Amb aquesta nova incorporació, el departament tècnic
aconsegueix un nivell més d!especialització, i garanteix la continuitat
de la qualitat en el servei, ja que és el principal objectiu del departament,
i de la filosofia de la empresa. Desde SEMSA estem segus que sabreu
treure-li profit.

DEPARTAMENT MARQUETING

TEL: 93.741.14.73  -  FAX: 93.757.04.09  -enginyeria@semsa.net
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Si tens ganes de colaborar amb infoSEMSA, pot enviar els teus comentaris a la següent direcció:

E-MAIL: regina@semsa.netInfoSEMSA InfoSEMSA


